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Im Regal Tiefkuihlkost

Eine teure
Wissenslucke

Die Studie , Steckerfertige Kiihimébel im LEH” der Dr. SteinmaB|
Managementberatung zeigt: Handler wissen oft nicht, wie hoch
die Lebenszykluskosten ihrer Kihimodbel sind. Das kann teuer

werden. Von Susanne Klopsch

Kihlung kostet den Handel richtig Geld:
Nach der jlingsten Erhebung des EHI fallen
im Lebensmittelhandel knapp 63 Euro pro
qm Verkaufsflache pro Jahr fiir Energie an,
wobei die Kithlung mit 41 Prozent der grof3-
te Energieverbraucher ist. Und dennoch
wissen viele Handler nicht, welchen Strom-
bedarf die Kithimabel in ihren Markten ei-
gentlich haben. Diese Wissensliicke will die
Dr. Steinmaf}] Managementberatung mit

ihrer Studie ,Steckerfertige Kithlmobel im
LEH" schlieBen und dem Héndler einen
Leitfaden fiir die Praxis, zumindest was ste-
ckerfertige Truhen angeht, an die Hand ge-
ben. Dr. Jurgen Steinmaf?] iiber Sparpoten-
ziale, klassische Fehler und einfache Maf3-
nahmen zur Energieeinsparung.

Warum haben Sie sich fiir Thre Studie auf
steckerfertige Kithlmdbel konzentriert?

Dr. Jiirgen Steinmaf3l: Im Rahmen unserer
Beratungstatigkeit hat sich herausgestellt,
dass es genau in diesem Sektor haufig zu
Fehleinschédtzungen hinsichtlich des
Strombedarfs dieser Geréate bei den Einzel-
héandlern kommt. Auch unser Beraterteam
war von den Strombedarfs-Bandbreiten
lberrascht.

Konnen Sie ein Beispiel nennen?

Am krassesten waren die Unterschiede bei
geschlossenen TK-Truhen mit elektrischer
Abtauung. Wir sind von minimalen Abwei-
chungen in dieser Kithlmébelkategorie
ausgegangen. Tatsachlich kann den Einzel-
héandler ein Kubikmeter gekiihltes Raum-
volumen 340 Euro oder 3.500 Euro pro Jahr
kosten. Das ist mehr als das Zehnfache!

Umfragen zeigen, dass fiir den Handel die
Energiekosten und vor allem deren Sen-
kung im Fokus stehen. Und dennoch stell-
ten Sie bei Ihrer Erhebung fest, dass viele
Héandler gar nicht wussten, welche Ener-
giefresser sie mitunter im Laden stehen
haben. Warum?

In einem Supermarkt mit 35 m NK-Kiihl-
regalen und 20 Ifd. Metern TK-Truhen, wer
denkt da an die sieben steckerfertigen Tru-
hen und vermutet gar dort erhebliche Ein-
sparpotenziale? Das bedeutet einerseits
das Kostensegment der steckerfertigen
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www.steinmaszl.com; die Studie ist unter dem
Reiter Publikationen abgegelegt.

Kiithlmobel liegt nicht im Fokus des Hand-
lers, andererseits weisen zahlreiche Her-
steller von steckerfertigen Kithlmdébeln
den Strombedarf pro 24 Stunden nicht aus
und erschweren dadurch eine Abschéat-
zung der Kosten.

Welches Energiesparpotenzial gibt es Th-
rer Ansicht nach im LEH?

Wir haben tberschlagige Berechnungen
auf der Basis unserer Marktbesuche durch-
gefiihrt und sind bei vorsichtiger Schat-
zung auf ein Einsparpotenzial von 400
Mio. kWh pro Jahr im deutschen LEH ge-
kommen.

Und was sind die klassischen Fehler bei
der Auswahl der steckerfertigen Truhen
fiir Plus- und Minus-Kithlung?

Aus meiner Sicht treffen zwei Faktoren zu-
sammen: Nur die wenigsten Einzelhdndler
machen sich Gedanken Uber die Lebens-
zykluskosten eines Kithlmdobels. Dabei
kann ein Getrankekiihler 3.000 Euro Strom
in zehn Jahren kosten oder 11.500 Euro. Bei
drei Energiefressern konnen so schnell
25.000 EUR zusammenkommen. Der zwei-
te Faktor ist der Einsatzort im Markt. Ein
Bespiel: Gerne werden vierseitig verglaste
TK-Truhen gekauft und spater drei Seiten
mit Aktionsstdndern oder anderen Truhen
verbaut. Der Vorteil der Verglasung, der mit

Die Studie

oder Neuanschaffungen geben.

Seit 2009 fiihrt die Dr. Steinmaf}l Managementberatung re-
gelmafiig Messungen im Lebensmittel-Einzelhandel sowohl

in Drehstrom-Unterverteilungen als auch bei steckerfer-

tigen Kithlmébeln durch. Uber die Jahre stellte sich laut Dr.
Jurgen Steinmafil bei den Energieberatungen zudem heraus,
dass nur ein sehr geringer Prozentsatz der selbststandigen
Einzelhdndler eine konkrete Vorstellung tiber den Strombe- |
darf der eigenen KithImébel hat. Zum einen fehlten, so ‘
Steinmaf], Studien zum Thema, zum anderen gaben die we-
nigsten Hersteller den Strombedarf in Kilowattstunden pro

24 Stunden an. Seine Idee: mittels einer Basisstudie diese
Wissensliicke zu schlief’en und vor allem einen Leitfaden

flir die Praxis zu erstellen. Dieser sollte Marktinhaber sowohl
den tatsichlichen Strombedarf verdeutlichen als auch Ein- ‘
sparmoglichkeiten und Entscheidungshilfen bei Umriistung |

Insgesamt 146 Messungen bei selbststandigen Handlern
flossen in die Studie ein. Die Studie , Steckerfertige Kihlmo-
bel im LEH" kann kostenlos im PDE-Format von der Seite der

h

nEffiziente steckerfertige
Kiihim6bel tragen maximal
12 Prozent zum
Warmeeintrag im Markt bei.“

Dr. Jirgen SteinmaBl|

hohen Energiekosten verbunden sein
kann, ist dahin, aber die Kosten bleiben.

Gibt es Mafinahmen, die sich mit wenig
Aufwand umsetzen lassen und die helfen,
Energie zu sparen?

In unserer Studie haben wir detailliert und
mit Messergebnissen untermauert dar-
gestellt, was z. B. eine Wochenzeitschalt-

uhr, das Einhalten der maximalen Fillhohe
oder die Beachtung der optimalen Tem-
peraturen an Stromeinsparung bringt.

Auf welche Faktoren sollte der Hindler
bei der Neu-Bestiickung seines Geschéfts
mit Kithimobeln achten, um maximale
Energieeffizienz zu erreichen?

Keinesfalls pauschalen Aussagen zu ste-
ckerfertigen Kithlmobeln glauben, die un-
geprift aus der Vergangenheit tibernom-
men und immer wieder verdffentlicht wer-
den. Es ist eine Mar, dass energieeffiziente
steckerfertige TK-Truhen einen hoheren
Strombedarf aufweisen als ein moderner
Verbund. Ebenso ist es eine Mar, dass ener-
gieoptimierte steckerfertige TK-Mobel
hauptursachlich fir eine Klimaanlage im
Markt verantwortlich sind. Unsere Szena-
rien fithrten zu dem Ergebnis, dass effi-
ziente Kuihlmobel maximal 12 Prozent zum
Warmeeintrag eines Marktes beitragen.
Die Vorteile dieses Kithlmobels wie gerin-
ge Investitionskosten und hohe Flexibilitat
miissen gegen die Nachteile wie ungenutz-
te Abwarme und geringer Warmeeintrag
in den Markt abgewogen werden. Wenn
die Entscheidung fur steckerfertige Losun-
gen gefallen ist, sollten vor dem Hinter-
grund einer optimalen Verkaufsstrategie
die energieeffizientesten Kithlmobel aus-
gewahlt werden.
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